
 

 

PRESENTAZIONI VINCENTI 
Tecniche di public speaking e approfondimenti sugli strumenti 

per produrre presentazioni efficaci 
 

Obiettivi 

Spesso gli investimenti che riguardano la tematica del parlare in pubblico tengono in considerazione 

solo l’aspetto tecnologico (gli strumenti) e non la qualità, la tecnica e la capacità individuale dello 

speaker. Si ottengono così presentazioni con molte slides e piene di parole ma povere di 

coinvolgimento emotivo del pubblico. Il successo di un oratore dipende al 50% dalla personalità e al 

50% dagli aspetti tecnici di erogazione dei dati. 

Il corso si pone l’obiettivo di sviluppare le competenze richieste a chi per motivi professionali ha 

l’esigenza di parlare in pubblico. In questo corso si apprenderanno le tecniche di comunicazione, 

ascolto e gestione dello stress tipiche del public speaking e si approfondiranno le conoscenze relative 

a diversi strumenti per creare presentazioni online. 

Il corso si rivolge quindi a tutti coloro che devono presentare internamente o ad aziende clienti e che 

vogliono apprendere nuovi schemi visuali e tecniche di comunicazione avanzata per risultare 

coinvolgenti e persuasivi. 

 

Articolazione del percorso 

• 19/05/2026 h. 9-13: REALIZZARE SLIDESHOW DI ALTO IMPATTO 

• Creazione di slideshow efficaci con poco sforzo. 

• Gestione dello schema della presentazione e creazione di template di facile utilizzo. 

• Comunicazione visuale con PowerPoint, Prezi e altri strumenti per creare presentazioni online. 

• Come superare la logica degli elenchi e tecniche di multimedialità. 

• Transizioni e animazioni: come rendere dinamico lo slideshow. 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

• 19/05/2026 h. 14-18: PARLARE IN PUBBLICO 

• Tecniche per un public speaking efficace. 

• Gestione psicologica dell’audience. 

• La comunicazione non verbale: il contatto oculare, i gesti, i movimenti del corpo nello spazio. 

• Gestione della propria voce. 

• Ridurre lo stress e gestire le emozioni a proprio vantaggio. 

• Riconoscere le trappole e gli errori più frequenti. 

• Saper essere persuasivi. 

 

• 26/05/2026 h. 9-13/14-18: LABORATORIO CON VIDEORIPRESE E FEEDBACK 

Laboratorio, role playing ed esercitazioni con la compresenza di entrambi i docenti dei due moduli 

precedenti. 

 

 

Durata 

• 16 ore 

 

Modalità 

• In presenza presso Cdo Lecco Sondrio in via Col di Lana 4 - Lecco 

 

Data  

19 e 26 maggio  

 

Costo di partecipazione 

• 1000€ + iva socio Cdo 

• 1250€ + iva no socio Cdo 

 

Docenti 

• Dottoressa Margherita Cicchetti 

• Dottor Stefano Valtorta 

 

 

ISCRIVITI 

 

https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfGMRScwZKfmEauIlr6AYUJd1LOd0H6jkN4mEz3uMcDsINd0g/viewform?usp=publish-editor

